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Capacidad de almacenamiento de productos petroliferos y biocombustibles  
por compañía operadora diciembre 2025

Empresa
Capacidad  
operativa  

(metros cúbicos)
Termi- 
nales

En proyecto/ 
construcción  

(metros cúbicos)
Nuevos proyectos Ubicación CC. AA.

ARMONIA GREEN COMUNITAT 
VALENCIANA 0 0 * Terminal almacenamiento amoniaco verde/hidrógeno. 

Puerto Castellón Puerto Castellón COMUNITAT 
VALENCIANA

ARMONIA GREEN GALICIA 0 0 90.384 Terminal de proceso y almacenamiento de amoniaco verde Puerto exterior A Coruña GALICIA
ATLAS 11.759 2 – Varios Ceuta y Melilla CEUTA Y MELILLA

CHANE TERMINALS 111.000 2 –  –  –  –

DECAL ESPAÑA 1.228.000 2 * Ampliación terminal Palos de la Frontera (Huelva)+Nuevas 
instalaciones en Barcelona

Puerto de Huelva y  
Puerto Barcelona

ANDALUCÍA / 
CATALUÑA

DEPÓSITOS PORTUARIOS (DEPOSA) 32.000 1 * Ampliación terminal Puerto Bilbao Puerto de Bilbao PAÍS VASCO

DISA GRUPO 193.900 6 2.400 Almacenamiento en Los Abrigos Granadilla de 
Abona+poliducto transporte Puerto Granadilla+varios Puerto Granadilla CANARIAS

DITECPESA * 2 * Planta de producción, almacenamiento y distribución 
betunes asfálticos Puerto Gijón/Puerto Alicante ASTURIAS/C.

VALENCIANA

ESERGUI / AVIA ENERGÍAS 220.000 1 –
  Mejoras Puerto Bilbao PAÍS VASCO

EURENERGO ESPAÑA 331.000 1 * Ampliación Euroenego New Project Puerto Tarragona CATALUÑA

EVOS ALGECIRAS 403.000 1 880.803 Ampliación terminal Algeciras para combustibles 
renovables Algeciras ANDALUCÍA

EXOLUM 7.917.469 39 *
Terminal almacenamiento Gijón+Almacenamiento 
Aeropuerto Lanzarote+Nueva Planta Bilbao+Nueva 
terminal Puerto A Coruña

Puerto Gijón, Aeropuerto Lanzarote, 
Puerto Bilbao, Puerto A Coruña

ASTURIAS/
CANARIAS/PAÍS 
VASCO/GALICIA

FORESA 77.900 1 * Proyecto Green UMIA/ Proyecto Green MEIGA Caldas de Reis (Pontevedra) / 
Begonte (Lugo) GALICIA

FORESTAL DEL ATLÁNTICO 283.000 1 * Proyecto Triskelion metanol verde Mugardos (A Coruña) GALICIA
GALP 144.000 1 –  –  –  –
GRUPO ENERGÉTICO ENERPLUS 
EUROPA 495 1  – –  –  –

HAXX 570.297 6 90.000 Nueva planta El Ferrol 90.000 metros 
cúbicos+ampliaciones futuras en Motril y Cartagena

El Ferrol (A Coruña), Motril 
(Granada) y Estrecho (Cartagena)

GALICIA / 
ANDALUCÍA

HIDROCARBUROS GUADALAJARA 225 1 – –  –  –
HUIDOBRO GASÓLEOS 840 1 – –  –   – 
MEROIL 1.000.000 1 * Nuevo tendido de tuberías en el Muelle Energía Puerto de Barcelona CATALUÑA
MILADERTO (TRADEBE) 210.155 1 – –  –  –
MINERVA COMBUSTIBLES 60.662 1 * Modernización terminal y nueva planta Puerto de las Palmas CANARIAS
MOEVE  – – * Almacenamiento nueva planta IPA Palos de la Frontera (Huelva) ANDALUCÍA

MOEVE TERMINALS CANARIAS 255.000 4 124.570 Nuevo parque almacenamiento Puerto Granadilla  
(Santa Cruz de Tenerife) CANARIAS

MOEVE-BIO OILS  – 0 * Planta de producción y almacenamiento de 
biocombustibles 2G Palos de la Frontera (Huelva) ANDALUCÍA / 

CANARIAS
MOEVE-MAERSK 0 0 * Instalaciones almacenamiento proyecto metanol verde Puerto de Huelva ANDALUCÍA
ODC (IGNIS ENERGÍA) 0 0 * Terminal almacenamiento combustibles renovables Puerto Exterior A Coruña GALICIA

OLIVIA ENERGY GROUP 135.386 3 130.497 40.000 metros cúbicos en Los Barrios y 90.497 metros 
cúbicos en el Muelle La Cabezuela (Cádiz).

Los Barrios y Muelle de La 
Cabezuela (Cádiz) ANDALUCÍA

ORYX IBERIA 221.309 1 100.000 Ampliación Puerto Las Palmas Puerto Las Palmas CANARIAS
PETROALACANT (AVANZA ENERGY) 2.200 1 – –  –  –
PETROANDALUCÍA 495 1 – –  –  – 
PETROLIFERA DÚCAR 119.500 2 – –  –   – 
PETROLOGIS CANARIAS 74.096 1 * Nueva terminal en estudio Puerto Las Palmas CANARIAS
PETRONOVA 300 1 – –  –  –
PRIMAGAS 4.000 1 – –  –   – 
RELISA 200.000 1 * Ampliación y mejora de la terminal Puerto Barcelona CATALUÑA

REPSOL  – – * Varias en sus complejos industriales A Coruña, Tarragona, Puertollano, 
Cartagena y Bilbao

GALICIA/
CATALUÑA/
CASTILLA- 
LA MANCHA/
MURCIA/BILBAO

REPSOL BUTANO (datos en toneladas) 177.000 12 – –  –  –
SEVITRADE 208.800 3 * Nueva terminal Puerto de Castellón Castellón C. VALENCIANA

TEPSA IBERIA 974.800 4 * Nueva terminal en Huelva + ampliaciones en plantas de 
Barcelona y Tarragona

Bilbao/Puerto Huelva/Puerto 
Barcelona/Tarragona

PAIS VASCO/
ANDALUCÍA/
CATALUÑA

TERMINAL LOGÍSTICA DE CARTAGENA 112.000 1 – –  –  –
TERMINAL PUERTO TARTESSOS 0 0 * Terminal almacenamiento y distribución graneles líquidos Puerto de Huelva ANDALUCÍA
TERMINALES CANARIOS 201.792 2 * Ampliación periodo de concesión Puerto de la Luz (Las Palmas) CANARIAS
TRADEBE PORT SERVICES 453.000 1 * Nueva planta tratamiento residuos Puerto de Barcelona CATALUÑA
VILMA OIL 83.500 1 * Mejoras+Nueva terminal en estudio Puerto de Ceuta CEUTA
VISTA ENERGIA 190 1 – –  –  –
VOPAK TERQUIMSA 447.001 2 37.000 Ampliación terminal Muelle de la Química Puerto Tarragona CATALUÑA
Total instalaciones almacenamiento 16.289.071 115 1.455.654    
INSTALACIONES AEROPORTUARIAS            
CMD AEROPUERTOS CANARIOS 23.926 3        
EXOLUM AVIACION 82.531 32        
MOEVE AVIATION 4.118 2        
SKYTANKING SPAIN 120 1        
SLCA 10.249 6        
Total instalaciones aeroportuarias 120.944 44        
REFINERIAS            
CRUDOS 8.462.994          
PRODUCTOS PETROLÍFEROS 12.984.948          
Total refinerías 21.447.942 9        
Total 37.857.957 168        

(*) No disponibles datos capacidad   (**) Solo recoge datos publicados

 (**)
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ESTRATEGIAS  ENTREVISTA

En la siguiente conversación, Diego 
Guardamino, CEO de Haxx, des-
vela los detalles sobre la redefi-

nición estratégica de la marca y su hoja 
de ruta para consolidar un nuevo ciclo 
de inversiones destinadas a potenciar el 
crecimiento y la expansión internacional.

Diego Guardamino se incorporó en 
2019 a la compañía con el objetivo de 
relanzar el negocio y optimizar las ope-
raciones; en 2021 asumió la dirección 
general y el pasado mes de septiembre 
fue elegido nuevo CEO. Con un perfil 
emprendedor y una visión estratégica, 
hoy lidera la expansión global de Haxx, 
el fortalecimiento de su red logística y su 
evolución como operador internacional.

Fuera del ámbito profesional, Diego 
disfruta especialmente del tiempo en fami-
lia, con la que comparte además sus dos 
grandes pasiones, las regatas y el fútbol, de-
porte en el que este bilbaíno de cuna se de-
clara fiel seguidor del Atlético de Madrid.

“El rebranding a Haxx marca el comienzo de una nueva etapa”

Haxx es un operador multienergé-
tico del mercado español que integra 
actividades de trading, almacenamien-
to, logística y distribución, así como la 
comercialización de energía eléctrica a 
través de Aletteo. 

 Para comenzar nos gustaría conocer el 
recorrido y las principales magnitudes del 
negocio de Haxx

Haxx es uno de los principales ope-
radores de hidrocarburos en España 
y un actor multienergético en creci-
miento. En 2025 hemos suministrado 
alrededor de 1,5 millones de metros 
cúbicos de producto, gestionamos 
siete terminales de almacenamiento 
–Bilbao, Motril, Gijón, Cartagena, 
Málaga, Ocaña y Ferrol– que suman 
660.297 metros cúbicos de capacidad, 
y contamos con una flota propia de 
22 camiones cisterna, lo que refuerza 
nuestra capacidad logística y operativa. 
Ocaña entrará en funcionamiento en 
el primer trimestre de 2026 y Ferrol a 
principios de 2027, una vez completada 
la construcción de los nuevos tanques. 
Este desarrollo continuo nos sitúa ya 
entre los cinco mayores operadores por 
capacidad instalada en el país.

Además, contamos con una red de 
ocho estaciones de servicio propias. 
Hoy tenemos una presencia sólida en 
el sur de Europa y trabajamos con 
una clara vocación internacional, am-
pliando infraestructura y avanzando 
hacia un modelo multienergético ca-
paz de competir en mercados cada vez 
más globales.

 Al hilo de la nueva imagen recién estre-
nada ¿qué valores sustentan este nuevo 
hito corporativo? 

El rebranding a Haxx marca el 
comienzo de una nueva etapa para 
nosotros. Después de una década de 
trayectoria como Hafesa, sentimos 
que era el momento de adoptar una 
identidad que reflejara quiénes somos 
hoy: una empresa más moderna, glo-
bal y preparada para liderar el futuro 
del trading y la distribución energética.

Haxx representa energía que avan-
za. Es una marca que expresa nues-
tra evolución natural: una compañía 
fortalecida, con una operativa más 
robusta, una infraestructura propia 
cada vez más potente y una voca-
ción internacional clara. Los valores 
que sustentan esta nueva imagen son 

DIEGO GUARDAMINO
CEO
Haxx
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la agilidad, la transparencia y la ex-
celencia operativa, pero también la 
confianza y la voluntad de construir 
relaciones sólidas y duraderas con 
nuestros clientes y proveedores.

El lanzamiento de Haxx coincide 
además con un momento de creci-
miento sostenido y de refuerzo estra-
tégico de nuestras terminales y nuestra 
red logística. No es solo un cambio 
de imagen; es la señal de que estamos 
preparados para mirar de tú a tú a los 
grandes del sector y para competir en 
un mercado energético cada vez más 
global, exigente y dinámico.

Inversiones para seguir ampliando 
capacidad de almacenamiento 
 En línea con sus objetivos de crecimiento 

en el negocio de almacenamiento, a finales 
de noviembre han anunciado la adquisi-
ción de dos nuevas plantas en Cartagena 
y Málaga, situándose como quinto operador 
por capacidad instalada en España. ¿Qué 
supone este nuevo paso para la compañía?

La adquisición de estas terminales 
es un paso clave en nuestra estrategia 
de crecimiento. Con estas operaciones, 
elevamos nuestra capacidad total, conso-
lidando a Haxx entre los principales ope-
radores de almacenamiento en España. 

La planta de Cartagena nos otorga 
una posición estratégica por su situa-
ción en el Mediterráneo, siendo una 
de las principales puertas de entrada 
de combustible a España; mientras 
que Málaga nos permite una mayor 
diversificación de productos, ya que 
cuenta con tanques calorifugados 
para el almacenamiento de materias 
primas destinadas a la producción 

de biocombustibles. En definitiva, 
nos hacen más competitivos, más efi-
cientes y mejor preparados para res-
ponder a las necesidades del mercado 
nacional e internacional.

 En esta misma actividad ¿en qué otros 
proyectos están trabajando actualmente? 

Estamos en plena fase de expansión 
y modernización de nuestra red de al-
macenamiento. En Ocaña prevemos ini-
ciar operaciones en el primer trimestre 
de 2026, y en Ferrol ya estamos constru-
yendo nuevos tanques para comenzar a 
operar a principios de 2027.

En paralelo, estamos invirtiendo 
en eficiencia operativa, digitalización 
y capacidad para manejar un volumen 
creciente de biocombustibles. También 
analizamos nuevas oportunidades de 
crecimiento en localizaciones estraté-
gicas del sur de Europa que refuercen 
nuestra red logística. Nuestro foco es 
claro: más capacidad, más eficiencia y 
una infraestructura preparada para los 
retos energéticos de los próximos años.

 Con respecto a la actividad de operador 
al por mayor ¿cuál es la oferta de valor 
que distingue a la compañía? ¿Cómo ha ido 
el ejercicio?

Nuestra mayor fortaleza es la fle-
xibilidad para adaptarnos a las necesi-
dades de cada cliente. Este año hemos 
fortalecido nuestra actividad de trading, 
especialmente en el segmento retail, be-
neficiándonos de una mayor disponi-
bilidad de producto. Hemos recibido 
alrededor de 40 barcos en nuestras 
terminales, lo que nos ha permitido 
responder con más rapidez y seguridad 

a la demanda. Además, en el último 
trimestre hemos comenzado a realizar 
movimientos internos para abastecer 
nuestras nuevas plantas, lo que nos 
aporta más estabilidad y continuidad 
en el suministro. En conjunto, ha sido 
un ejercicio sólido para la compañía.

 ¿Qué presencia tienen en su portfolio los 
combustibles renovables?

Los combustibles renovables ya tie-
nen una presencia creciente en nuestro 
portfolio. Trabajamos con materias pri-
mas, biocombustibles y HVO, y varias 
de nuestras terminales –especialmente 
la de Málaga– desempeñan un papel 
clave en su almacenamiento y gestión. 
Estamos preparados para manejar 
estos productos con seguridad y efi-
ciencia, y seguimos impulsando su in-
tegración en la cadena de suministro 
para avanzar hacia soluciones energé-
ticas más sostenibles.

Objetivo: 80 estaciones en 2030
 En el segmento de retail Haxx cuenta con 

8 estaciones de servicio a las que pronto 
se sumará una nueva en Motril. ¿Qué ca-
racterísticas distinguen a su red? ¿Qué 
perspectivas ofrece esta línea de negocio 
a corto y medio plazo?

Nuestra red actual de estaciones de 
servicio destaca por la excelente aten-
ción al cliente, la calidad del servicio 
y su ubicación estratégica dentro de 
nuestra red logística. Ese modelo se-
guirá siendo clave para nosotros, y la 
nueva área de servicio de Motril –nues-
tro próximo buque insignia– reforza-
rá esta propuesta con una instalación 
multienergética de nueva construcción, 

Terminal de Motril
Estamos invirtiendo en eficiencia operativa, digitalización  Estamos invirtiendo en eficiencia operativa, digitalización  

y capacidad para manejar un volumen creciente de biocombustibles y capacidad para manejar un volumen creciente de biocombustibles 
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equipada con cargadores ultrarrápidos 
para turismos y vehículos pesados.

En paralelo, estamos impulsando 
un nuevo enfoque de crecimiento ba-
sado en estaciones propias, automá-
ticas y altamente eficientes, pensado 
para ganar capilaridad y operar con 
mayor solidez en los próximos años. 
Nuestra hoja de ruta es clara: combi-
nar la calidad del servicio actual con 
un modelo de infraestructura más mo-
derno y escalable, con el objetivo de 
alcanzar 80 estaciones en 2030.

 Su comercializadora de electricidad 
Aletteo cumple su primer año de vida ¿Qué 
valoración hace de este primer ejercicio?

El primer año de Aletteo ha sido un 
paso importante para abrirnos camino 
en un mercado tan competitivo como 
el eléctrico. Hemos empezado con 
una estructura ligera y apoyándonos 
en alianzas estratégicas, lo que nos ha 
permitido avanzar con prudencia, pero 
sin perder el rumbo. En 2026 daremos 
un salto relevante con nuestra alta 
como operadora gasista, ampliando la 
gama de servicios energéticos que ofre-
ceremos a nuestros clientes. Aletteo es 
todavía una compañía joven, pero es 
fundamental en la evolución de Haxx 
hacia un modelo multienergético más 
completo y preparado para el futuro.

 ¿Cómo es el equipo humano detrás de 
Haxx? ¿Cómo afrontan la captación de nue-
vo talento y su integración con el equipo se-
nior? ¿Y la integración del equipo humano 
con los nuevos recursos de automatización 
e inteligencia artificial?

El equipo es la base de Haxx. Detrás 
de todo lo que hacemos hay profesio-

nales con mucha experiencia junto a 
perfiles más jóvenes, y todos trabajan 
duro para sacar adelante un proyecto 
en el que realmente creen. Buscamos 
personas con capacidad de adaptación 
y ganas de aprender, porque el sector 
evoluciona rápido. En cuanto a la in-
tegración, es algo natural, la experien-
cia aporta solidez y los nuevos perfiles 
aportan impulso. En paralelo, estamos 
introduciendo herramientas de auto-
matización e inteligencia artificial que 
fortalecen nuestro trabajo diario. La tec-
nología complementa al equipo y nos 
ayuda a ser más eficientes, pero la base 
sigue siendo el talento que hay detrás.

 ¿Cuáles son las principales líneas de 
acción asociadas al compromiso medioam-
biental de la compañía?

Nuestro compromiso medioam-
biental se basa en tres líneas. La prime-
ra es la eficiencia operativa, mejorando 
consumos y procesos e instalando pla-
cas solares en nuestras terminales y 
estaciones de servicio para reducir el 
impacto energético de nuestras ope-
raciones. La segunda es el impulso a 
combustibles más sostenibles. Los bio-
combustibles ya forman parte de nues-
tra oferta y hemos ampliado capacidad 
para almacenarlos en varias de nuestras 
instalaciones. La tercera línea es la di-
versificación energética. Con Aletteo 
hemos entrado en el sector eléctrico y 
en 2026 incorporaremos también la co-
mercialización de gas. En este ámbito, 
la movilidad eléctrica es clave: en Motril 
instalaremos dos cargadores de 240 ki-
lovatios para turismos y un cargador de 
400 kilovatios para vehículos pesados, 
una infraestructura poco común en 
España y muy relevante para sectores 
que generan un volumen importante 
de emisiones. Creemos que fomentar 

estas soluciones es una forma realista 
de acompañar la transición energética.

Crecimiento, internacionalización  
y diversificación: pilares del negocio
 Se han cumplido ahora 3 meses desde 

su nombramiento como CEO al frente de la 
compañía así que, para cerrar esta entre-
vista, le pedimos que nos desvele su visión 
y compromisos a corto y medio plazo

Este nombramiento no es un punto 
de inflexión, sino un paso más dentro de 
mi trayectoria y continuación del traba-
jo que vengo desarrollando desde 2019. 
Mis objetivos fundamentales son: 

– Consolidarnos como trader inter-
nacional. Para ello, estamos trabajando 
para obtener licencias en otros países, un 
paso clave para extender nuestra activi-
dad fuera de España y competir con más 
fuerza en un sector cada vez más global. 

– Fortalecer nuestra red de alma-
cenamiento y distribución para con-
solidarnos como operador logístico de 
referencia en el sur de Europa. 

– Mantener una red de estaciones 
de servicio en crecimiento, desarrollan-
do un modelo más robusto y eficiente 
y abriendo nuevas oportunidades que 
refuercen nuestra presencia en toda la 
cadena de valor. 

– Acelerar nuestra evolución mul-
tienergética impulsando el crecimiento 
de Aletteo, no solo como comercializa-
dora eléctrica, sino entrando también en 
el mercado del gas y explorando nuevas 
soluciones energéticas a medio plazo.

Haxx tiene una base sólida, un 
equipo comprometido y una visión am-
biciosa: convertirnos en un operador 
multienergético de referencia en el sur de 
Europa y en un actor internacional en 
crecimiento. Ese es el compromiso que 
asumo y la dirección en la que vamos 
a avanzar. 

Planta de Haxx en Bilbao

El lanzamiento  El lanzamiento  
de Haxx coincide  de Haxx coincide  
con un momento  con un momento  

de crecimiento de crecimiento 
sostenido y de sostenido y de 

refuerzo estratégico refuerzo estratégico 
de nuestras de nuestras 

terminales y nuestra terminales y nuestra 
red logística red logística 

pag 35-37 (11) ESTRATEGIAS>Entrevista.indd   37pag 35-37 (11) ESTRATEGIAS>Entrevista.indd   37 31/12/25   10:0631/12/25   10:06



www.oilgas.es


